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Guia del Curso
Curso Practico de Francés para el Comercio

Internacional

Modalidad de realizacion del curso: A distancia y Online

Titulacién: Diploma acreditativo con las horas del curso

OBJETIVOS

En el dmbito del mundo del comercio y marketing es necesario conocer los diferentes campos
en el marketing y compraventa internacional, dentro del drea profesional marketing y
relaciones publicas. Asi, con el presente curso se pretende aportar los conocimientos

necesarios para la lengua extranjera profesional (francés) para el comercio internacional.

CONTENIDOS

MODULO 1. FRANCES EN EL COMERCIO INTERNACIONAL

UNIDAD DIDACTICA 1. GESTION DE OPERACIONES DE COMERCIO
INTERNACIONAL EN FRANCES



1. Estructuras lingtiisticas y |éxico relacionado con las operaciones de comercio
internacional

2. Estructuras lingtisticas y léxico relacionado con la contratacién y condiciones de la
compraventa internacional

3. Lexico y fonetica de las condiciones de entrega

UNIDAD DIDACTICA 2. PRESENTACIONES COMERCIALES EN FRANCES

1. Estructuras lingtisticas y |éxico habitual en las presentaciones comerciales en lengua
extranjera distinta del inglés

2. Redaccién y documentacion complementaria para reforzar los argumentos de la
presentacién

3. Simulacién de presentaciones comerciales orales en francés

UNIDAD DIDACTICA 3. NEGOCIACION DE OPERACIONES COMERCIO
INTERNACIONAL EN FRANCES

1. Estructuras lingtisticas y [éxico habitual en procesos de negociacion del comercio
internacional

2. Interaccidn entre las partes de una negociacion comercial

3. Solicitud de concesiones, reclamaciones y formulacién de expresiones en situaciones
de negociacion

4. Férmulas de persuasion en una negociacién internacional

5. Simulacién de procesos de negociacion de exportaciones e importaciones de productos

UNIDAD DIDACTICA 4. CONTEXTO SOCIO-PROFESIONAL DE LAS
OPERACIONES DE COMERCIO INTERNACIONAL

1. Contenidos socioculturales y sociolingtiisticos en entornos profesionales
internacionales

2. Elementos significativos en las relaciones comerciales y profesionales




3.

4.

Diferenciacion de usos, convenciones y pautas de comportamiento segun aspectos
culturales de los interlocutores

Giros y modismos adecuados al contexto del comercio internacional

5. Aspectos de comunicacién no verbal segin el contexto cultural del interlocutor

MODULO 2. DOCUMENTACION EN FRANCES

UNIDAD DIDACTICA 1. DOCUMENTACION DE GESTION COMERCIAL
EN FRANCES

N o vk W=

Estructura lingtistica y |éxico de las ofertas y documentacién comercial internacional
Redaccion de acuerdos de operaciones de comercio internacional

Estructura lingtistica y |éxico de la facturacién de operaciones comerciales
Documentacién financiera y de medios de pago habituales

Pélizas de seguros de exportacién/importacion

Informes comerciales

Otros documentos comerciales en lengua extranjera

UNIDAD DIDACTICA 2. REDACCION EN LENGUA EXTRANJERA, DE
INFORMES Y CORRESPONDENCIA COMERCIAL
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Usos habituales en la redaccion de textos en francés comercial
Ofertas y presentacién de productos por correspondencia
Reclamaciones

Prorroga

Cartas relacionadas con los impagos en sus distintas fases
Faxes

Correos electrénicos




UNIDAD DIDACTICA 3. DOCUMENTACION Y GESTION ADUANERA EN
CONTEXTOS INTERNACIONALES

1. Fuentes de informacién aduanera en lengua extranjera: la Organizacién Mundial de
Aduanas e informacién institucional aduanera de otros paises

2. Interpretacién de términos y expresiones en documentos aduaneros:

3. Documentacién de operaciones intracomunitarias en lengua extranjera, distinta del
inglés

4. Liquidacién de impuestos

5. Certificaciones y homologaciones internacionales
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