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Guia del Curso

Crea Tu Propia Optica

Modalidad de realizacidon del curso: Online

Titulacién: Diploma acreditativo con las horas del curso

OBJETIVOS

La profesidn de director y gestor de 6ptica es necesaria dentro del &mbito de las consultas
oftalmoldgicas. Los avances en materia de nuevas tecnologias o los cambios de relacién con
los pacientes, exigen habilidades comunicativas, de organizacién y gestion especificas.
Conoceras las especificaciones y requisitos a cumplir por las organizaciones que se dediquen
a la produccién y comercializacion de productos sanitarios. Este curso te ofrece una

formacidn practica de como crear tu propia éptica.

CONTENIDOS

MODULO 1. CREA TU PROPIA OPTICA

UNIDAD DIDACTICA 1. CONSTITUCION JURIDICA DEL PEQUENO
NEGOCIO O MICROEMPRESA



1. Clasificacién de las empresas

2. Tipos de sociedades mercantiles mas comunes en pequefios negocios 0 microempresas

3. Laforma juridica de sociedad: exigencias legales, fiscales, responsabilidad frente a
terceros y capital social

4. La eleccion de la forma juridica de la microempresa

UNIDAD DIDACTICA 2. GESTION CONTABLE, FISCAL Y LABORAL EN
PEQUENOS NEGOCIOS O MICROEMPRESAS

1. Obligaciones contables en funcién de la forma juridica
2. La gestion fiscal en pequenos negocios
3. Obligaciones de caracter laboral

4. Aplicaciones informdticas y ofimaticas de gestién contable, fiscal y laboral

UNIDAD DIDACTICA 3. LAS LENTES OFTAMICAS

Introduccidon

Lentes oftalmicas

Caracteristicas de las lentes

Clasificacién de las lentes segtn el material
Fabricacién

Tratamientos
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Lentes segln el tipo de vision

UNIDAD DIDACTICA 4. CATALOGO Y TARIFA DE LENTES OFTALMICAS

1. Introduccién
2. Catélogo General de Lentes
3. Uso e Interpretacién del Catalogo

4. Estructura del Catélogo
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UNIDAD DIDACTICA 5. LAS MONTURAS OPTICAS

Evolucién e historia de las monturas
Materiales para la fabricacién de monturas
Fabricacion de monturas

Tratamientos superficiales

Tipologia de monturas

Tipos de rostros
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Relacién de tipologias: eleccion de la montura

UNIDAD DIDACTICA 6. CODIGO DEINTOLOGICO

Introduccién

Actuacion profesional

Relacién con el paciente

Relaciones entre profesionales
Trabajar en equipo

Delegacion

Establecimientos sanitarios de dptica
Publicidad

Publicaciones
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Investigacion
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. Relaciones entre profesionales de la corporacién

UNIDAD DIDACTICA 7. COMPORTAMIENTO DE VENTA

El vendedor
Tipos de vendedores
Caracteristicas del buen vendedor

Cdmo tener éxito en las ventas
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Nociones de psicologia aplicada a la venta



6. Actividades del vendedor

UNIDAD DIDACTICA 8. TECNICAS DE VENTA

Tipos de ventas aplicadas al dependiente de comercio
Técnicas de ventas

Metodologia que debe seguir el vendedor

El precontacto

El contacto

Argumentacién

Demostracién

Negociacién
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Cierre de la venta
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C/ San Lorenzo 2 -2
29001 Mélaga

TIf: 952 215 476
Fax: 951 987 941
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E-mail: info@academiaintegral.com.es
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