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Guia del Curso

Curso Online en Técnicas Comerciales: Practico

Modalidad de realizacidon del curso: Online

Titulacién: Diploma acreditativo con las horas del curso

OBJETIVOS

Si trabaja en un sector relacionado con el comercio y desea aprender las diferentes técnicas
comerciales existentes este es su momento, con el Curso Online en Técnicas Comerciales:
Practico podra realizar la labor de comercial en diferentes @mbitos de la mejor manera
posible. En la actualidad es muy importante en el &mbito empresarial el aspecto comercial, ya
que marca el éxito o fracaso de la empresa dependiendo de su situacién, por ello con la
realizacién de este Curso Online En Técnicas Comerciales: Practico podrd adquirir los
conocimientos sobre el sector del comercio internacional, andlisis de mercado y otros

aspectos como la planificaciéon comercial, promociones, gestion de ventas etc.

CONTENIDOS

MODULO 1. TECNICAS COMERCIALES

UNIDAD DIDACTICA 1. MARCO ECONOMICO DEL COMERCIO Y LA
INTERMEDIACION COMERCIAL

1. El sector del comercio y la intermediacién comercial
2. El sistema de distribucién comercial en la economia

3. Fuentes de informacién comercial



4. El comercio electrénico

UNIDAD DIDACTICA 2. OPORTUNIDADES Y PUESTA EN MARCHA DE
LA ACTIVIDAD DE VENTAS E INTERMEDIACION

1. El entorno de la actividad
2. Anélisis de mercado
3. Oportunidades de negocio

4. Formulacién del plan de negocio

UNIDAD DIDACTICA 3. MARCO JURIDICO Y CONTRATACION EN EL
COMERCIO E INTERMEDIACION COMERCIAL,

Concepto y normas que rigen el comercio en el contexto juridico
Formas juridicas para ejercer la actividad por cuenta propia

El contrato de agencia comercial

El cé6digo deontoldgico del agente comercial

Otros contratos de intermediacién

AN AN N e

Tramites administrativos previos para ejercer la actividad

UNIDAD DIDACTICA 4. DIRECCION COMERCIAL Y LOGISTICA
COMERCIAL

Planificacion y estrategias comerciales:
Promocién de ventas

La logistica comercial en la gestion de ventas de productos y servicios

oW

Registro, gestion y tratamiento de la informacion comercial, de clientes, productos y/o
servicios comerciales

5. Redes al servicio de la actividad comercial
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