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Guia del Curso
COMTO50PO PREVISION EN LA GESTION
COMERCIAL Y HERRAMIENTAS

Modalidad de realizacién del curso: Online

Titulacién: Diploma acreditativo con las horas del curso

OBJETIVOS

Este Curso COMTO50PO PREVISION EN LA GESTION COMERCIAL Y HERRAMIENTAS le ofrece
una formacién especializada en la materia dentro de la Familia Profesional de Comercio y
marketing. Con este CURSO COMTO50PO PREVISION EN LA GESTION COMERCIAL Y
HERRAMIENTAS el alumno serd capaz de desenvolverse dentro del Sector y adquirir los
conocimientos necesarios para planificar y hacer una previsién de venta adecuada, ademas

utilizar las herramientas de gestién comercial habituales.

CONTENIDOS

UNIDAD DIDACTICA . ENTORNO DE LA GESTION COMERCIAL

El mercado
El consumidor
El comprador

La demanda

ARSI o

La competencia



UNIDAD DIDACTICA 2. ESTADISTICA Y ESTUDIOS

1. Estadistica
2. Estudios de mercado. El sondeo

3. Otras técnicas de estudios de mercados

UNIDAD DIDACTICA 3. TRABAJO CON LAS VENTAS

1. Planificacién y prevision de ventas
2. La promocién de ventas
3. Tipos de promocién de ventas

4. Ventas

UNIDAD DIDACTICA 4. POLITICAS A SEGUIR

1. Politicas de precios
2. Politicas de impulsién: Publicidad
3. Politicas de productos

4. Productos y envasados

UNIDAD DIDACTICA 5. HERRAMIENTAS EN LA GESTION COMERCIAL

Productos y envasados
Organizacién comercial
Andlisis de resultados y medidas concretas

Anélisis de ratios

A N

Métodos concretos
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