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Guia del Curso

UF1784 Negociacién y Contratacién Internacional

Modalidad de realizacién del curso: A distancia y Online

Titulacién: Diploma acreditativo con las horas del curso

OBJETIVOS

Este curso se ajusta al itinerario formativo de la Unidad Formativa UF1784 Negociacion y
contratacion internacional, certificando el haber superado las distintas Unidades de
Competencia en él incluidas, y va dirigido a la acreditacién de las Competencias profesionales
adquiridas a través de la experiencia laboral y de la formacién no formal que permita al
alumnado adquirir las competencias profesionales necesarias para elaborar el precontrato y/o
contrato asociado a operaciones de compraventa internacional y concursos o procesos de
licitacién internacional de acuerdo con la normativa y usos habituales en el comercio
internacional, asi como aplicar técnicas de negociaciéon adecuadas en la determinacion de las

condiciones de operaciones de compra y venta internacional.

CONTENIDOS

UNIDAD DIDACTICA 1. NEGOCIACION DE OPERACIONES DE
COMERCIO INTERNACIONAL



Preparacién de la negociacién internacional
Desarrollo de la negociacién internacional
Técnicas de la negociacién internacional

Consolidacién de la negociacién internacional
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Estilos de negociacion comercial

UNIDAD DIDACTICA 2. TECNICAS DE COMUNICACION Y RELACIONES
COMERCIALES INTERNACIONALES

Los procesos de comunicacién y las relaciones comerciales

Tipos de comunicacién

Actitudes y técnicas en la comunicacién

La informacidn telefénica y presencial. Transmision y recepcion de mensajes.
La comunicacién oral en las relaciones comerciales internacionales

La comunicacién escrita en el comercio internacional

Relaciones publicas en el comercio internacional.
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Internet como instrumento de comunicacidon

UNIDAD DIDACTICA 3. EL CONTRATO DE COMPRAVENTA
INTERNACIONAL

1. Regulaciéon de la compraventa internacional
2. Reglas de la Camara de Comercio Internacional de Paris

3. El contrato de compraventa internacional

UNIDAD DIDACTICA 4. LOS CONTRATOS DE INTERMEDIACION
COMERCIAL

1. Intermediacién comercial internacional
2. Contrato de agencia
3. Contrato de distribucidn

4. Seleccién de agentes y/o distribuidores en el exterior




5. Métodos de motivacidn, perfeccionamiento y temporalizacion de la red de ventas

internacional: agentes comerciales, distribuidores y proveedores.

UNIDAD DIDACTICA 5. OTRAS MODALIDADES CONTRACTUALES EN
EL COMERCIO INTERNACIONAL

1. Contrato de transferencia tecnoldgica
2. Contrato de Joint Venture

3. Contrato de franquicia

UNIDAD DIDACTICA 6. EL ARBITRAJE COMERCIAL INTERNACIONAL

1. Vias de prevencién y resolucién de conflictos derivados del contrato
2. Principales organismos arbitrales

3. El procedimiento arbitral internacional
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